Szanowni Akcjonariusze,

Wiem, ze rok 2002 dla wielu z Was, tak jak i dla calej polskiej
gospodarki nie byt rokiem dobrym. Mam jednak nadziej¢, ze czgsciowo chociaz, nasza
Spotka zrekompensowata Wam cigzkie do§wiadczenia tego okresu. Dla LPP S.A. bowiem byt
to rok niewatpliwie dobry.

OsiagneliSmy przychody ze sprzedazy na poziomie 261 miln zt i
wypracowali§my zysk netto w wysokosci ponad 18 mln zt. Kazda ztotoéwka posiadanych
kapitatow wlasnych data ponad 28 groszy zysku netto. ZrealizowaliSmy publikowane
prognozy, ktore jak wiecie dwukrotnie w ciagu roku zostaty podwyzszone.

Uzyskane wyniki i docenienie potencjatu LPP S.A. =znalazito
odzwierciedlenie w wycenie naszych akcji na Gietdzie Papierow Wartosciowych. Jedna akcja
LPP S.A. 31 grudnia 2002 roku warta byta 187,50 zl, zas$ rok wcze$niej tylko 65,00 zt. Dzisiaj
akcja ta kosztuje 226,00 zi.

Przedstawione powyzej wielkosci finansowe, ktore obrazuja pewien
etap pracy LPP S.A. sa oczywiscie tylko proba oddania tego co najwazniejsze dla kazdej
firmy — jej pozycji. Prawdziwym za$ miernikiem jej warto$ci, wedlug mnie, jest potencjat i
przewaga na rynku. I to wtasnie byt w przesztosci i jest obecnie podstawowy cel dziatan
moich i calego Zarzadu.

W czasie gdy udato nam si¢ wypracowa¢ dobre wyniki, udalo nam si¢
jednoczesnie, co w moim odczuciu jest jeszcze wigkszym powodem do zadowolenia dla nas
wszystkich, znaczaco wzmocni¢ nasza pozycje na rynku detalicznego handlu odzieza. Do
istniejacej w 2001 roku sieci 24 Salondéw Reserved, dotaczylismy kolejne ogniwa — 17
nowych Salonéw w Polsce i 7 poza granicami. Lacznie dysponujemy siecia sprzedazy o
powierzchni okoto 21 tys. m kw. W tym okresie podjgliSmy i zrealizowalismy szereg dziatan
majacych na celu promowanie marki Reserved. Dalszy rozwdj sieci Salonow sprzedajacych
odziez tej wlasnie marki bedzie decydowal o przysztosci calej firmy w najblizszym okresie.
Z konieczno$ci przeciwdziatania problemom czekajacym nas wraz z rozwojem firmy, a
dotyczacym sprawnego zarzadzania towarami i calym procesem sprzedazy detalicznej,
podjelismy decyzje o dobraniu i wdrozeniu wiasciwego oprogramowania wspomagajacego te
dziatania. Po kilku miesiacach analiz i nast¢pnie negocjacji, w ostatnim dniu 2002 roku
podpisana zostata umowa, ktora zapewni nam wdrozenie najnowoczesniejszego na §wiecie,
specjalistycznego oprogramowania firmy Retek z USA. Pomimo znacznego wysitku
organizacyjnego 1 finansowego podj¢lismy taka decyzj¢ w przeswiadczeniu, ze bardzo wazna
w prowadzeniu biznesu jest umiejgtno$¢ przewidywania przysziosdci i stosowanie wtasciwych
rozwiazan zanim problemy stana si¢ trudne lub wrgcz niemozliwe do pokonania.

Kierujac najwigkszy wysitek organizacyjny na wszelkie zagadnienia
zwiazane ze sprzedaza detaliczna, nie zaniedbujemy pozostatych kanatow dystrybucji, ktore
sprawnie funkcjonujac  uzupetniaja efekty dziatania sieci Salonéw.



W 2002 roku udato nam si¢ zakonczy¢ podstawowe dziatania, ktorych
celem byto zbudowanie jednego z najwazniejszych dzialow w firmie — dzialu projektowego.
Dzisiaj dziat ten tworzy kilkudziesigciu projektantow o dobrym wyczuciu rynku i
umiejetnosci przewidywania potrzeb konsumentow.

W ubiegltym roku zakonczylismy takze rozpoczgte w roku 2001 prace
nad przystosowaniem do naszych potrzeb obiektow magazynowych w Pruszczu Gdanskim.
Dzisiaj dysponujemy odpowiednio zorganizowanym centrum logistycznym o powierzchni
ponad 11 tys. m kw., ktore w znacznym stopniu zabezpiecza nasze biezace potrzeby.
Posiadane tereny pozwalaja na ewentualna rozbudowg pomieszczen magazynowych w
przysztosci.

Jak Panstwu zapewne wiadomo, Zarzad podjat decyzje o zwolaniu
Nadzwyczajnego Walnego Zgromadzenia Akcjonariuszy w celu podjgcia stosownych dziatan
pozwalajacych na kolejna publiczna emisj¢ akcji. Dzialania te wynikaja z koniecznosci
pozyskania §rodkow finansowych na dalszy rozwdj sieci Salonow Reserved. Nasza intencja
jest takie przyspieszenie tego procesu, aby w koncu 2004 roku dysponowaé w Polsce siecia
okoto 100-110 Salondéw, za§ poza granicami 25-30 takimi placéwkami. Realizacja tego
zadania, Ww szczegolnosci w Polsce, pozwoli nam znaczaco wzmocni¢ si¢ w obliczu
wstapienia naszego kraju do Unii Europejskiej, po ktérym mozna si¢ spodziewaé wzrostu
konkurencji na naszym rynku. Zaplanowany dynamiczny rozwo6j LPP S.A. , nakazuje nam
takze zwroci¢ si¢ do Akcjonariuszy z prosba o podjecie uchwaly o przeznaczeniu
wypracowanego w 2002 roku zysku w catosci na zwigkszenie kapitatow wlasnych.
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